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(пожалуйста, указывайте информацию максимально подробно, это важно для дальнейшей проработки барьера и выработки решения по его устранению)


	Наименование компании, контактное лицо, контакты (тел., email)

Контакты указываются по желанию
	ООО «Интер» Москва, Складочная 15, 849555555, inter@inter.ru
Контактное лицо: заместитель генерального директора - Петров Петр Петрович (89257657687) i@inter.ru

	Можем ли мы указывать компанию и контактное лицо как источник информации о барьере? (да/ нет)
	Да

	Сфера деятельности/ продукция (по возможности ТН ВЭД), при экспорте которой возник барьер/ проблема (в том числе услуги)
	Злаки - 42635263

	Направление поставки/ экспорта
	 Ирландия

	Место возникновения проблемы/ барьера
	 Банк

	Время (дата/период), когда компания столкнулась с барьером
	июнь 2016 г.

	Подразделение организации, столкнувшееся с барьером
	Отдел валютных операций

	Описание проблемы/ барьера
	23 июня 2016 г. была поставка в Ирландию, по договору оплата произведена с задержкой по вине контрагента, банк долго переводил средства.
Несвоевременное поступление денежных средств привело к привлечению к административной ответственности и назначению штрафа в размере 40 000 руб.
Кроме того, существует риск привлечения к уголовной ответственности.

	ФОИВ(ы)/Организации, способствовавшие возникновению барьера
	Центр Банк, ФТС России

	Как часто компания сталкивается с барьером?
	С данной проблемой сталкиваюсь постоянно.

	Сколько времени примерно компания теряет из-за барьера?
	5-10 дней на поступление выручки.
1-3 месяца на разбирательство с правоохранительными органами.

	Сколько примерно составляют финансовые потери компании из-за барьера? (затраты на решение проблемы, упущенная выручка)
	Последний случай - 40 000 руб.

	Какие действия были предприняты компанией в условиях барьера?
	Переговоры.
Предоставление доказательственных материалов.

	Каким образом удалось (если удалось) решить возникшие трудности (какие действия были предприняты для решения проблемы единовременно/ на долгосрочную перспективу)
	Проблема не решена. Решение проблемы зависит от порядочности контрагента и быстроты осуществления банковских операций.

	Каким образом Вы предлагаете решать эту проблему системно? (если нужно решать)
	Необходимо исключить сроки возврата валютной выручки или отвязать их от срока реализации контракта (например, выручка должна быть возвращена в течении 6 месяцев с даты окончания контракта).
ИЛИ
Исключить привлечение к административной ответственности за небольшое нарушение срока поступления денежных средств по контракту (например - до 1 месяца).

	Какие еще компании сталкивались с данным барьером (если Вам это известно)?

По возможности, пожалуйста, укажите контакты данных компаний
	Знаю, что сталкиваются другие экспортеры из нашего региона: 
1.	Интуристлогистик (896323472389)
2.	Системэкспорт (892246372389)
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